
възможностите пред 
компаниите

BookMark. 
The Important Things

LinkedIn в България -



е експерт по дигитален маркетинг. Тя е сред 
най-разпознаваемите български букстаграмъри и 
създател на блога ‘The Bilingual Reader’ и първата в 
България #Bookstagram академия. Партньор в 
BookMark.

има над 15 години опит в дигиталната комуникация. 
Преподавател в НБУ и Софтуни. Работил с компании 
като DSK Bank, Vivacom, Мetro Bulgaria, Danone, 
Domaine Boyar, Concept Studio, Софийска опера и 
балет и др.

завършва психология в The Open University, 
Великобритания. Има 5-годишен опит като 
координатор на проекти в European Network on 
Independent Living. Партньор в BookMark.

BookMark е дигитална агенция,
фокусирана върху LinkedIn
маркетинга и обученията.

Кои сме ние?

Теодора Рафаилова

Диляна Денева

Александър Кръстев 



Какво правим за партньорите си
в LinkedIn

която адаптира и предава посланията на бранда 
в професионалната мрежа, вземайки предвид 
особеностите на платформата, целите и 
приоритетите на компанията партньор.

на компанията партньор в LinkedIn след 
изготвяне на стратегия - корпоративна 
комуникация през официалната LinkedIn 
страница, управление на профилите на 
ключови за компанията партньор лица, 
осъществяване на активации в рамките 
на мини кампании.

за реализирането на целите, поставени 
от партньора, след предварителен 
анализ и изготвяне на концепция и 
планиране.

Изготвяне на стратегия, 
 

Управление на бранд комуникацията
 

Управление на рекламни кампании 



Какво правим за партньорите си 
в LinkedIn

за компании и професионалисти по наша 
собствена методология за силата на фирмените 
страници и личните профили.

за големи и малки екипи с 
фокус върху цялостното 
присъствие, социалните 
продажби, изграждането на 
работодателска марка, 
реклама в професионалната 
мрежа и др.

Обучения за работа
с LinkedIn 

Консултация и одит на присъствието
в LinkedIn 



Идентифицираме потенциалните 
аудитории за компанията 
партньор и посланията, 
които ги привличат

Изготвяме стратегия за 
позициониране и 
комуникация с 
различните вътрешни и 
външни публики

Планираме ангажиращо 
съдържание, което да предизвика 
реакциите на аудиторията и да 
доведе до по-голяма ангажираност

Анализираме 
постигнатите резултати на 
двуседмична
база, за да модифицираме  
стратегията при нужда

Обсъждаме всяка важна стъпка
с екипа на компанията партньор
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Как работим



Връзката между таланта и възможностите
“Да създаваме икономически възможности
за всеки член на глобалната работна сила”

ПрофесионалнаТА социална мрежа

Над  930 млн. потребители в целия свят

Над 1,2 млн. потребители в България

Инструменти за привличане на талантите 
към компаниите 

Инвестиции в развиването 
на талантите

Социалната мрежа с най-високо 
ниво на доверие

Какво е LinkedIn?



Страниците - оръжието за 
компаниите в LinkedIn

Тук 
компанията

споделя 
истории

Визитката, 
която ще 

разглеждат 
потенциалните 

партньори

Секцията
My Company дава 

възможност за 
директно ангажиране

на служителите и 
превръщането им

в посланици

Каналът, 
от чието име

излизат рекламите
на потенциалните 

партньори



Над 1,2 млн. са регистрираните български потребители
на платформата към началото на април 2023 г., което е ръст с 
20% спрямо нивата от септември 2022 г. и близо 25% на годишна база. 
Данните са от Campaign Manager, рекламната платформа на LinkedIn.

19,7% от пълнолетното население у нас могат да бъдат достигнати през 
комуникация в LinkedIn, сочат данните на Kepios в рамките на техния 
Digital 2023 Report за страната.

48% от българските потребители са жени, като този 
процент се запазва през последната половин година.

53% от потребителите са на възраст 25-34 години
по данни от Campaign Manager - 640 000 души. 
Потребителите във възрастовите групи 18-24 и 
35-54 са по 240 000 (22%).

1,2

19,7% 

25-34
години

LinkedIn в България



Близо 200 000 българи влизат всеки месец в LinkedIn. 
Между 25 000 и 110 000 от тях ползват платформата всеки 
ден, а повече от 28 000 са публикували през последния 
един месец.

18 000 собственици на малки и средни предприятия 
(1-200 служители спрямо класификацията на LinkedIn)*, 
докато над 230 000 са в началото на кариерния си път**.

430 000 потребители, които живеят в София* (+5%)

Можете да достигнете 1000 потребители 
в България на цена между €14 и €21.

При реклама, базирана на обхват 
(Reach), можете да разчитате на разходи 
от €8,3 до €12,5 за 1000 импресии 
(показвания) при аудитория над 
100 000 души.

Дори при Reach реклама средният 
CTR е между 0,7 и 1,2%, когато 
ползваният формат е с едно 
изображение (Single Image Ad). 
При реклама за трафик със същия 
формат увеличението в показателя е 
минимално.

* Данни от рекламната платформа на LinkedIn от май 2023 г.
** Данни от LinkedIn Sales Navigator от април 2023 г.

Поведението на българските 
LinkedIn потребители*



Над

450 - с финансови услуги. Над 930 са компаниите в сферата на 
медиите и телекомуникациите, а 430 компаниите за юридически 
услуги. 200 компании се занимават с телекомуникации, 55 са 
банкови или разплащателни институции, a eдва 11 предоставят 
куриерски услуги.

Най-разпространени функции в компаниите** - 
операции (6%), инженерство (5,7%), бизнес 
развитие (5,6%), продажби (4,4%), ИТ (3,8%), 
маркетинг и комуникация (3,3%), образование и 
развитие (3,2%) и др.

Едва 173 компании* имат над 5000 
последователи - ръст от над 70% за 
период от 6 месеца.

Българските компании 
в LinkedIn

24 000 български компании* 
са в LinkedIn.

6000+ 3000+ 2000+ 1000+ 1000+
бизнеса 
осигуряват 
професионални 
услуги

се занимават с 
производство

са в сферата на 
ИТ услугите и 
консултирането

са в 
рекламната 
индустрия

се занимават 
с разработка
на софтуер

!!

* Данни от рекламната платформа на LinkedIn от май 2023 г.
** Данни от LinkedIn Sales Navigator от април 2023 г.



за подбор на качествени кандидати за различни свободни 
позиции в компанията

чрез ефективно съдържание и инструментите, които LinkedIn 
предлага в тази посока. По данни на платформата служителите 
са склонни да се ангажират със съдържание от компанията си 14 
пъти повече, отколкото с чужди публикации

с възможност за прецизно таргетиране на различни 
аудитории. LinkedIn е социалната мрежа с 
най-високо доверие, което я прави идеална среда 
за B2B комуникация

Възможностите пред
Вашата компания

Търсене на потенциални клиенти, партньори и служители

Ангажиране на настоящите служители и партньори

Изграждане на работодателска марка 

за разрастване на буквално всеки един бизнес. Българските 
потребители в платформата растат със сериозни темпове и 
немалка част от тях имат сериозни предприемачески нагласи

Реклама на продукти и услуги 
към бизнес клиенти



През последните пет години сме се грижили за 
LinkedIn комуникацията на различни партньори 
в области като недвижими имоти, технологии, 
търговия с бързооборотни и луксозни стоки, 
киберсигурност, медии, образование, 
корпоративна социална отговорност, 
консултантски бизнес, забавление и др.

Нашите клиенти



Свържете се с нас

Или ни пишете на 
create@bookmark.bg

#WeAreBookMark  #WeAreWarriors  #TheImportantThings

Александър Кръстев
alex@bookmark.bg
+359 888 297 674

Диляна Денева
dilyana@bookmark.bg

+359 899 190 284

alexanderkrastev dilyanadeneva


